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Conlaimplementacion de
IJSERV BI, tu estacion de
servicio transformara datos
dispersos en decisiones
estratégicas en tiempo real,
mejorando la rentabilidad y
eficiencia operativa.
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Resumen Diario

Monitorea el desempeno comercial del dia, a nivel
general y por hora, comparandolo con el dia anterior
y el mismo dia de la semana anterior. Incluye meétri-
cas clave como ventas totales, tickets emitidos y vo-
lumen de ventas.
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Resumen General

Analisis consolidado de ventas, margenes de benefi-
cioy participacion por categoria de producto. Inclu-
ye comparativos mensuales e interanuales entre pe-
riodos personalizados y la evolucion por segmento
de negocio.
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Distribucion de Ventas

Entiende como se distribuyen tus ventas por sector,
sucursales, proveedores y categoria de producto de
todas tus sucursales.

Beneficios:

Optimiza canales de venta S —— L T=TeT- a—
Mejora la logisticay el inventario -
|dentifica oportunidades de crecimiento g
|dentifica oportunidades para negociar . J

condiciones
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SELLO LTDA ‘ 866% 863% 847% B856% 8587
MIRAL CIA. 2.5% 24% 2.8% 29% 279
PETROSA 1.3% 1.1% 1.6% 1.2% 1.09
TIRALIS 1,0% 1.0% 1,2% 11% 119
CABOFRIO S.A. 0.9% 0.8% 0.8% 0.8% 0,99
TORNO LTDA 0,7% 0.7% 0.8% 0,6% 079
CIA. ORIENTAL 0.5% 0.5% 0.5% 0,5% 0,59

LANORTENAS.A. ‘ 0.5% 0.5% 0.5% 04% 049
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Ocasiones de Venta

Analisis detallado de patrones de compra delos
clientes por franja horaria y dia de la semana.
Aplicable a estrategias de marketing y promociones.

Beneficios:

VENTAS POR RANGO HORARIO Y PERIODO

« Segmentacion de clientes por ocasion 120055 0235107 031117 041417 932027 N

= Entendimiento de habitos de consumo

» Prevision de reposicion optimay
distribucion de la mercaderia

= Mejora el acierto de promociones
adaptadas alos momentos de mas/menos
consumo
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Una herramienta de
Inteligencia comercial
gue se integra
completamente con
el sistema [IJSERY,

sin interrumpir las
operaciones.

contactanos



https://www.interfase.global/es/soluciones/gestion-estaciones-servicio

interfase
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Bulevar Espana 2094, Montevideo
(+598) 2419 3914
interfase.global

interfase.global @ interfase.global
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